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- Der genetische Gode de des Kunden

Salesleaming Mobel setzt auf
individuelle Ansprache der
Kunden | Neue Konzepte

Menschen sind verschieden. Dass sia
2o unterzchiedlich handeln, fihlan,
denken und reden ist innur drai Grumnd-
mustarn des Verhaltens - der Selbster
hattung, Selbstbehauptung und der
Selbstbestimmung - begrindet. Diaza
haben sich im Laufe der Entwicklungs-
geschichte des Menschen in seinen
Genen und seinem Gehim verankert
und stehen in einem unmittelbaren Zu-
sammenhang mit den wesentlichan
Beweggrinden, die einen Kunden an-
freiben, ebwas zu kaufen. Dank der
modernen Himferschung kdanen die
unterzchiedlichen  Gundmotive,  die
diz persdnliche Biostrukiur gines Kun-
den bestimmen, sichtbar gemacht
werden, Aufgrund der erkannten Bio
struktur kann schlieflich der Bera-
tungsverlawf auf den genetischen
Code des Bunden abgestimmt und so
diz richtige Verkaufsstrategie gewdhit
werden. Dieses Erkennen von Bedird-
nigzgen oder der Kaufmectivation des
Kunden ist erlembxar und trainierbar.
Darauf hat sich Markus Neumann, Trai-
ner und Berater in der Mobelbranche,
sperialisiert und seine Vortrdge und
Seminare  entsprechend aufgebaut.
Bereits zahlreichen Mdbelhiusem hat
ar mithilfe der leicht umsstzbaran und
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praxisonentieden Methoden verholfen,
Giewinne zu steigem und die Existenz
des Untemehmens auf Jahre hinaus zu
gichern. Weitere Informationen und ai-
ne Referenzliste sind unter wwaw sales-
leaming-moebel de zu finden. ba



